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“Sono qui per vincere”

"Sono Qui Per Vincere": questo lo slogan ideato dalla Reggina Calcio per il lancio della campagna
abbonamenti 2009/2010, che riassume quello che € lo spirito della nuova stagione amaranto.
L’intento della campagna abbonamenti per il prossimo campionato, infatti, sembra essere quello di
riportare la famiglia al completo allo stadio a tifare Amaranto.

A sostegno di quanto sopra ci sono le nuove formule di abbonamento ideate dallo staff amaranto
che dovrebbero incentivare tutti i tifosi, dai meno giovani ai piu piccini, affinché siano presenti allo
stadio Oreste Granillo e diano il proprio sostegno alla squadra, spingendola a riconquistare
immediatamente la serie A.

Accanto all’abbonamento “under 18, da quest’anno sara disponibile I’abbonamento “giovani” (per
1 nati dopo 1’1/1/1986); accanto a questi vengono riproposte le formule “rosa” e “over 65".
Per i bambini fino a 10 anni (per i nati dopo 1’1/1/1999), invece, non ¢ obbligatorio 1’abbonamento
in quanto, per ogni gara del prossimo campionato, verranno messi a disposizione biglietti al costo di
un euro (dedicati esclusivamente ai piccoli tifosi) per qualsiasi settore dello stadio*.

Anche per la prossima stagione sportiva, grazie alla partnership con la Nim Consulting Srl
(Agenzia Carifin Italia S.p.A di Reggio Calabria — Via De Nava n. 40/B), sara possibile finanziare il
costo dell’abbonamento a tasso zero (fatta eccezione per 1’Area “Reggina 1986")
Va evidenziato, infine, che la Tribuna Nord non sara disponibile in abbonamento, in quanto verra
destinata allo sviluppo di politiche giovanili. Ad ogni modo agli abbonati della Tribuna Nord verra
permesso di sottoscrivere 1’abbonamento, allo stesso prezzo della Tribuna Sud, in un’area loro
riservata all’interno della Tribuna Est. Le agevolazioni non sono cumulabili.

Ecco, di seguito, una tabella riepilogativa dei prezzi settore per settore:
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sud € 100 € 50 € 80 € 80 € 90
es € 165 € 80 € 132 € 132 € 150
ova arant € 300 € 150 € 240 € 240 € 270
uova parterre] € 400 € 200 € 320 € 320 € 360
Jova an 1 € 500 € 250 | € 400 | € 400 | € 450
Reagaina 1986 | € 900
;” ]J”' ”‘;Ia:‘_"-rﬁ € 100 € 50 € 80 € 80 € 90

Dalla tabella sopra riportata si evince che i prezzi sono pari a 4,76 euro a partita per la curva (4,21
per le donne), 7,85 per la gradinata, (7,14 per le donne), mentre per la tribuna si va dai 7,14 per gli
under 18 ai 14,28 euro per la “nuova grande”.



Prezzi, bisogna dirlo, davvero competitivi! E’ innegabile, pertanto, che la campagna abbonamenti
2009 - 2010 della Reggina Calcio e stata veramente pensata all’insegna del contenimento dei prezzi,
con il fine ultimo di far affluire allo stadio quanta piu gente possibile.

Ad oggi, pero, il numero delle tessere sottoscritte non € sufficiente per assicurare il giusto supporto
alla squadra, senza il quale sara difficile raggiungere il traguardo che tutti ci auguriamo: la Serie A.
Purtroppo questo lo si deve al tifoso amaranto, che e -forse giustamente- ancora in attesa di quegli
acquisti necessari a rendere la squadra veramente competitiva per tutta la stagione.

Noi tutti, pero, siamo certi che il Presidente Foti sapra, ancora una volta, stupirci tutti e riuscira a
reperire le risorse umane ed economiche necessarie per dare a Walter Novellino un organico di tutto
rispetto e completo in ogni reparto. La campagna acquisti non e ancora conclusa e la campagna
abbonamenti € appena iniziata! Forza Reggina!!'!(NIM)

*esclusa I'Area "Reggina 1986"

(Fonte: Sito ufficiale Reggina Calcio Spa — http://www.regginacalcio.it)



